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5 mei 2020

Meer verkopen op 
een gastvrije manier: 
de Basics
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Volume speakers: kun je ons 
horen?

Chat: stel je vragen aan de 
facilitator(s) (inhoudelijk) of 
de host (over geluid) via de 
chat

Zet de chat op ‘ all
participants’ zodat iedereen 
je commentaar kan lezen
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Wie is ...
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Lorem ipsum dolor sit amet, officiis suscipiantur vim in, ne postea debitis

eleifend ius. Ex sed erat prodesset definiebas.

This is
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Lorem ipsum dolor sit amet, 

officiis suscipiantur vim in, 

ne postea debitis eleifend

ius. Ex sed erat prodesset

definiebas, reque essent sit 

ut.

John Doe
Position

ACTIE!

Denk na over wat je kan

doen en wees creatief!

Denk buiten het kader

en ga aan de slag.

Lukas
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Afwachten maar! 

Komt wel goed binnen

enkele maanden is alles

terug normaal!

Andy 



Interactie 1
Welke acties ondernemen jullie nu om toch nog omzet te genereren?
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Leuke Voorbeelden
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Creativiteit vraagt moed om 
zekerheden los te laten.

Erich Fromm
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Het hart van je gast winnen!
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Verkopen doe je op drie niveau’s

Product

Organisatie

Persoon



Interactie 2
Wat ga ik moeten laten vallen? Wat gaat niet meer lukken?
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Interactie 3
Wat ga ik doen als we terug opengaan?

12P a g e







15P a g e

Maak een actieplan voor
jouw organisatie

Denk na over je USP’s

Herdenk je product, 
organisatie en hoe je met 

gasten gaat omgaan
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Q&A
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We zien je graag op 
Facebook terug!


